Karysma

FORMACION

AHORRO

¢TENGO LOS CONOCIMIENTOS NECESARIOS PARA ASESORAR A MIS
CLIENTES SOBRE SU JUBILACION?

¢SOY LA PRIMERA OPCION DE MIS CLIENTES A LA HORA DE CONTRATAR
PRODUCTOS DE AHORRO?

OBJETIVOS DE LA SESION

- Prestacion de jubilacion en la Seguridad Social
- Instrumentos de ahorro actuales y su fiscalidad
- Motivos de compra

- El proceso de venta

- La organizacion de campafias de ahorro

DIRIGIDO A

Profesionales del sector que deseen trabajar su cartera de clientes con
productos de ahorro o aumentar sus ventas actuales
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